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| UNSERE STARKEN
S RCEWM MO SIND IHRE VORTEILE!

(L PROFESSIONALITAT i KUNDENORIENTIERUNG gisch, Franzésisch, Niederlin-
Unsere langjdhrige Markterfah- Unser Komplettservice um- disch und Englisch.
rung, fundiertes Knowhow und fasst alles von der markt- SERIOSITAT
kompetente Mitarbeiter sowie orientierten Wertermittlung Auf uns kénnen Sie sich ver-
ein umfangreicher Interessen- iiber die Vermarktung, lassen. Wir garantieren Ihnen
tenbestand bieten lhnen eine regelmaBiges Feedback und I) Seriositit, Diskretion und
professionelle Prdsentation den Notartermin bis hin zur Integritit.
und zeitnahe Vermittlung lhrer Schliisseliibergabe. Sie brau-
Immobilie zum bestmaglichen chen sich um nichts mehr zu ERFOLG
Preis. kiimmern! I} Nehmen Sie teil an unserem
Erfolg! Mit iiber 500 Vermitt-

lungen seit 2006 haben wir uns
als einer der fiihrenden Makler
in der Region etabliert.

(L INTERNATIONALITAT
Wir vermarkten nicht nur
in Luxemburg, sondern auch
in Deutschland, Belgien und
den Niederlanden. Wir spre-
chen Deutsch, Luxembur-
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